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	Протокол статус-митинга 


	Повестка статус-митинга:
1. Отчетная система “Alina Electronic”;
2. Политика ценообразования;
3. Инвентаризация;
4. Закупки;
	Дата и время:

01.06.2011
11:00 (Киш.)
	Руководитель проекта со стороны

“Unisim-Soft”:

Тухарь П.


	
	Длительность статус-митинга:
1 час 20 мин  
	Руководитель проекта со стороны

“Alina Electronic”, “Bomba”:

Волков Д.

	Номер:

3
	Версия:

1

	Статус:

Не согласован
	Подготовил:

Зозуля И.И.


	
	

	На статус-митинге присутсвовали:
Со стороны “Unisim-Soft”: 


Кичук А.Н., Зозуля И.И.


Со стороны “Alina Electronic”, “Bomba »:
Волков Д.


	1. По вопросу «Отчетная система “Alina Electronic”»:
Принять к сведению:
1.1. Исполнитель подтвердил получение наиболее часто используемых отчетов от Заказчика;
1.2. Заказчик проинформировал Исполнителя о том, что формы отчетов в системе Universal Accounting являются более приемлемые;
2. По вопросу «Политика ценообразования»:

Принять к сведению:
2.1. Исполнитель предложил обсудить документ «Политика ценообразования» предоставленный Заказчиком Исполнителю на ознакомление. Заказчик в лице Волкова Д. поставил в известность Исполнителя о том, что данный документ был подготовлен Мурза Л., которая на данный момент находится в отпуске. Заказчик предложил Исполнителю перенести обсуждение данного вопроса на период возвращения Мурза Л. из отпуска;

2.2. Заказчик проинформировал Исполнителя о том, что 90% товаров покупается им (Заказчиком) в валюте. Леевая закупочная цена устанавливается исходя из курса валют операционного дня;
2.3. Заказчик проинформировал Исполнителя о том, как устанавливается цена товара, таким образом: 
·  Учетная леевая цена = Леевая закупочная цена + издержки («расстаможка», акцизы и т.д.);

2.4. Учетная долларовая цена = Учетная леевая  цена * курс доллара опер.дня;

2.5. Заказчик поставил в известность Исполнителя о том, что оптовый продажи происходят в основном в валюте. Цену оптовой продажи устанавливают коммерсанты, она отлична от учетной долларовой цены, но не ниже чем закупочная+7%;

2.6. Заказчик отметил, что в компании “Alina Electronic” нет понятия формирования 2-х price-list-ов: оптового и розничного;
3. По вопросу «Инвентаризация»:
Принять к сведению:
3.1. Заказчик отметил, что торговые точки делятся на участки: 

· Отдел крупной бытовой техники;

· Отдел мелкой бытовой техники;

· Отдел фото – видео;

· Склад призов;

· Склад недостач;

· Участок «уценка»;

· Участок «Отложка»;

3.2. Заказчик проинформировал Исполнителя о том, что внутренняя инвентаризация по производится ежемесячно;
3.3. Заказчик поставил в известность Исполнителя о том, что генеральная инвентаризация производится 2 раза в год: в августе и в январе. При проведении генеральной инвентаризации блокируются все действия по товарному и денежному перемещению в базе данных;

4. По вопросу: «Закупки»:
Принять к сведению:
4.1. Исполнитель предложил обсудить документ «Политика закупок» предоставленный Заказчиком Исполнителю на ознакомление;
4.2. Заказчик в лице Волкова Д. поставил в известность Исполнителя о том, что данный документ был подготовлен Мурза Л., которая на данный момент находится в отпуске. Заказчик предложил Исполнителю перенести обсуждение данного вопроса на период возвращения Мурза Л. из отпуска.
Принятые решения:

4.3. Исполнителю подготовить в электронном виде список вопросов и предоставить их Заказчику, которому в свою очередь необходимо в последующем предоставить детальные ответы по данным вопросам:

Ответственный: Кичук А., Волков Д.
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